VOR SECHS JAHREN HAT ALLES;\

MIT DER EINFACHEN IDEE ANGE - - : , 4
FANGEN, EINEN SCHULKIOSK AUF - \-.._ » Kot polf L ctioc etne 1ofe
ZUBAUEN. DANN WAR ES PLOTZAL .\ \
LICH EIN COCA-COLA-AUTOMAT ol QA
UND SCHLIESSLICH EIN UNTER- 2 ¢/ Ml verbilmisses von Aufwand und Ertrag.
NEHMEN, DAS INDIVIDUALIST | I oottt fu s Doch i
USB-STICKS VERKAUFT “u:NDSNUN : A \ | P’ Eishockey sah ich, dass durch intensive
EINEN SECHSSTELLIGEN U L ] Y 7 . Arbeit auch Erfolge erzielt werden kén-

ERZIELT ‘- ’ ! manchmal war ein «weiter so» von ei-

nen. Ich ubertrug dieses Denken, und

nem potentiellen Kunden schon genug,
um mich zu motivieren.

atiirlich musste aber auch mess-

Arik Briickner barer Fortschritt gemacht werden. Die

Umsatzzahlen vervielfachten sich: erst
4000 Franken, dann 9000, 35'000,
75'000 und nun tiber 100'000 Franken!
Finanziell begann das Geschift nun in-

er Weg war weit und die Riickschlige hiufig.  fangreiche Dateien vom Schul- auf den
Immer auf der Suche nach neuen Projekten kam Heimcomputer transportieren konnte,
mich mein Ubermut mehrere Male teuer zu ste-  Witterte ich das Geschaft. Ich verkauf-
hen. So beispielsweise bei meinem Versuch, die te meiner Schule 100 Sticks, die diese
US-Version der Play Station Portable in die Schweiz ~ als attraktives Werbegeschenk nutzen
zu importieren. Naiv habe ich iiber Ebay einen Ver- konnte. Damit legte ich den Grund-

teressant zu werden und durch einen
standardisierten Bestellprozess wurde
auch der Aufwand kleiner.

kaufer gesucht und das gelichene Geld im Voraus ~ Stein zu meinem eigenen Unternehmen ' e A
{iberwiesen. Keine der PSPs hat jedoch den Kunden ~ «Pcmw — pc and mobile world». 'or elmien ?naten s '1ck =
je erreicht, ich war einem Betriiger aufgesessen ... bnehmer fir die Sticks fanden Zvigl Teuncen eln neues Brojekt nas

Trotzdem bin ich froh, solche Erfahrungen gemacht sich bald auch ausserhalb des Kolle- mel <kiandgos..gestartetdas. Mult-

zu haben. Durch Fehler bin ich heute objektiver bei ~ genkreises und der eigenen Schule. Ich
der Abwigung eines Geschifts und beziehe das Ri-  bot Sticks in allen denkbaren Formen
siko bei Entscheidungen mit ein. Am Ende bleibt ~und Farben an, mit oder ohne Kunden-

touch Screens (iPhone-Screens) sowie

die passende Software entwickeln und
vermarkten soll. Wéihrend unserer

Ausbildungszeit ist uns die einmalige

jedoch bei jedem neuen Auf- Logo, speziell oder isby :

trag oder Projekt ein unter- herkémmlich ver- Moglichkeit gegeben, ohne Druck und

nehmerisches Risiko. OFT HABE ICH packt. Mein Vor- Erfolgszwang unsere Ideen umzusetzen.
nd natirlich ist es wich- MICH GEFRAGT: teil: Zwar beziehe Ist das nicht cool?

tig, den richtigen Riecher fiir ich die Ware iiber

die Marktliicke zu haben. Als «LOHNT ES SICH dieselben fernost-
ich vor Jahren bei einer Pro- [JBERHAUPT , WAS lichen Lieferanten

jektarbeit im Geografieunter- wie meine Kon-

DU TUST ? » kurrenten, doch

Arik Brtickner, 19, aus Ebmatingen, besucht
. L die Kantonsschule Hohe Promenade Zirich
richt der Einzige war, der um-
und wiurde gerne in China oder in den USA
studieren. Der Grunder von «pc and mobile

world» (pcmw.ch) interessiert sich fir Eisho-

ckey, American Football und Kunst.
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